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SCUOLA DI
TRANSFER PRICING

in collaborazione con

Crowe
Valente Associati GEB Partners

Valente

CREDITI FORMATIVI

Dottori Commercialisti ed Esperti Contabili: il programma del Master é stato inoltrato agli Ordini competenti
per l'accreditamento.

Codici materia per l'accreditamento: D.7.7 (36 ore)_FRL: nessuna corrispondenza

Per informazioni e aggiornamenti sullo stato degli accreditamenti consulta il sito www.formazione.ipsoa.it

OBIETTIVI E METODOLOGIA DIDATTICA

La Scuola si pone l'obiettivo di fornire ai partecipanti le competenze necessarie per affrontare la rilevante
tematica dei prezzi di trasferimento attraverso un inquadramento della normativa nazionale e della prassi
internazionale in continua evoluzione e degli elementi essenziali della disciplina.

La Scuola consente di acquisire competenze di carattere specialistico-avanzato in materia di prezzi di
trasferimento intercompany.

Attraverso lezioni teorico/pratiche condotte secondo un metodo interattivo, verranno illustrati gli strumenti
operativi indispensabili per 'analisi dei prezzi di trasferimento, mirando al raggiungimento di conoscenze
indispensabili per la gestione della materia nell'ambito dell’attivita professionale e lavorativa.

DESTINATARI

= Avvocati

= Dottori Commercialisti ed Esperti Contabili
= Consulenti fiscali
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Il programma

I UNITA FORMATIVA

TRANSFER PRICING POLICY

LEZIONE IN AULA

= Lineamenti generali e concetti fondamentali della disciplina del transfer pricing

= || transfer pricing nelle fonti internazionali, nella normativa e nella prassi nazionale
= Recente evoluzione della disciplina

= Gli Advance Pricing Agreements (APA)

= Le procedure amichevoli previste dalle Convenzioni contro le doppie imposizioni

= Gestione delle verifiche fiscali aventi ad oggetto il transfer pricing

WEBINAR
CASI PRATICI: Impostazione di una policy di transfer pricing

Il UNITA FORMATIVA

RILEVAZIONE ED ANALISI DELLE TRANSAZIONI INFRAGRUPPO

LEZIONE IN AULA

= Transazioni infragruppo: flussi operativi e modelli di rilevazione
= Transazioni infragruppo aventi ad oggetto i beni materiali

= Transazioni infragruppo aventi ad oggetto i servizi

= Transazioni infragruppo aventi ad oggetto i servizi finanziari

WEBINAR
CASI PRATICI: Case studies per ogni singola tipologia di transazione infragruppo
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11l UNITA FORMATIVA
LE ANALISI DI TRANSFER PRICING: PROFILI APPLICATIVI

LEZIONE IN AULA

= |'analisi della catena del valore e dei fattori generatori di profitto nei gruppi multinazionali
= Value chain analysis e analisi funzionale nelle transazioni infragruppo

= Selezione del best method nelle diverse transazioni infragruppo

= Selezione di transazioni e soggetti comparabili

= l'analisi funzionale e di comparabilita a seguito di business restructuring

= Le analisi di transfer pricing nei periodi di recessione economico-finanziaria

WEBINAR
CASI PRATICI: Case studies di analisi di transazioni infragruppo (analisi funzionale e selezione
del metodo) ed esemplificazioni di benchmark analysis attraverso database commerciale

IV UNITA FORMATIVA

TRANSFER PRICING DOCUMENTATION

LEZIONE IN AULA

= La disciplina italiana in tema di oneri documentali

= Principali modifiche introdotte dal Provvedimento del 23 novembre 2020
= |'analisi del Masterfile e della Documentazione Nazionale

= Gli obblighi dichiarativi: Modello Unico della dichiarazione dei redditi

WEBINAR
CASI PRATICI: Esemplificazioni relative alla predisposizione della documentazione sui prezzi
di trasferimento
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FACULTY

IL COORDINAMENTO SCIENTIFICO

| Piergiorgio Valente

Chairman GTAP Global Tax Advisers Platform,
Presidente CFE Tax Advisers Europe
(Confédération Fiscale Européenne), Taxation
Committee Member BIAC presso ['OCSE

IL CORPO DOCENTE

Antonella Della Rovere

Managing Director Strategy & Planning Unit,
Valente Associati GEB Partners/Crowe Valente

Enrico Della Valle
Director Litigation and International Tax

Sara Parillo
Senior Manager, Crowe Valente

Pietro Schipani
Managing Director Transfer Pricing Unit, Valente
Associati GEB Partners/Crowe Valente

Carola Valente
Manager - Strategic Transfer Pricing and Value
Chain Transformation, Crowe Valente

Piergiorgio Valente
Coordinatore scientifico del Master

Federico Vincenti

Partner International Tax/Transfer Pricing and
Value Chain Transformation, Valente Associati
GEB Partners/Crowe Valente

| Raffele Rizzardi

Delegato alla CFE Tax Advisers Europe
(Confédération Fiscale Européenne); Dottore
Commercialista

| TESTIMONIAL
Micaela Fabbri
Tax Manager, Marazzi Group S.r.l.

Enrico Felter
Legal, Corporate and Tax Manager, ITALGEN S.p.A.

Piercarlo Palma
Tax Manager, Gruppo Lactalis Italia

Marco Vanoni
CFO, Goglio S.p.A.

Nicolo Zanuso
Divisional Finance Director - Strix Consumer
Goods & Laica
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INFORMAZIONI

SEDE
Centro Studi Internazionali GEB Partners - Via Mayr 3 - 20122 Milano

CALENDARIO E ORARI

Il programma didattico si articola in 36 ore formative, suddivise in 4 moduli, dal 29 ottobre al 17 dicembre
2025; ciascun modulo sara articolato in una lezione in aula (dalle ore 9.30 alle ore 17.30) seguita da un
incontro online (dalle ore 16.00 alle ore 18.00).

CALENDARIO LEZIONI

mercoledi 29 ottobre 2025 Aula 9.30 - 17.30
mercoledi 5 novembre 2025 Online 16.00 - 18.00
mercoledi 12 novembre 2025 Aula 9.30 - 17.30
mercoledi 19 novembre 2025 Online 16.00 - 18.00
mercoledi 26 novembre 2025 Aula 9.30 - 17.30
mercoledi 3 dicembre 2025 Online 16.00 - 18.00
mercoledi 10 dicembre 2025 Aula 9.30 - 17.30
mercoledi 17 dicembre 2025 Online 16.00 - 18.00

Il calendario potra subire variazioni per particolari esigenze. Consulta il sito formazione.ipsoa.it

MATERIALE DIDATTICO

Per ciascun incontro saranno resi disponibili:

= | materiali didattici utilizzati

= per i soli incontri online: la registrazione della lezione

Tale registrazione € da considerare come semplice materiale didattico e NON rilascia crediti ai fini della
formazione professionale continua.

ATTESTATO E DIPLOMA DI MASTER

Al termine dell'iniziativa verra rilasciato il diploma di Master.

Qualora previsto dal Regolamento per la formazione professionale continua di appartenenza dell’iscritto,
verra rilasciato anche un attestato di frequenza per i crediti formativi.

Per maggiori informazioni Clicca qui
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TESTI PROFESSIONALI

OFFERTA EBOOK

Manuale del Transfer pricing
Autore: Piergiorgio Valente

Ed. IPSOA 2022

Per chi acquista il Master e fosse interessato all'e-book "Manuale del Transfer pricing" applichiamo uno
sconto del 20% sulla quota di listino
Pertanto i partecipanti potranno acquistare l'ebook a €115 + Iva (anziché a €144)




I nostri contatti

IPSOA Scuola di formazione
Tel. 02/82476100
E-mail: commerciale.formazione@weki.it

www.formazione.ipsoa.it

a Wolters Kluwer IPSOA Scuola di formazione






